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Бизнес- план по быстрому старту
«Лаборатория запчастей»
	1. Название проекта
	«Лаборатория запчастей»


	2. Слоган проекта

	 Сервис, качество, безопасность 

	3. Основная идея проекта 
	«Лаборатория запчастей» – это торговая компания по продаже контрактных запасных частей для иномарок премиум- класса, основная наша задача в том, чтобы клиенты покупая детали у нас чувствовали себя безопасно и уверенно за качество купленных деталей. Чтобы каждый покупатель мог воспользоваться широким ассортиментом запчастей, получить профессиональные консультации по подбору, установке и использованию купленных деталей.

	4. Стадия проекта
	В стадии планирования


	6. География проекта
	« Лаборатория запчастей » расположена в Казани. География работы с клиентами не ограничена.

	7. Срок проекта
	Проект «  Лаборатория запчастей  » стартует __ __ 2016 года.

	8. Цель проекта
	Открытие офиса продаж или торговой базы (разбор) по взаимодействию с клиентами цивилизованным путем в команде профессионалов.

	9. Основные задачи проекта
	1. Создать аккаунт в АВИТО (магазин или обычный), аналог успешного и действующего аккаунта согласно инструкциям франшизы. Группа вконтакте, facebook, инстаграм, пульс цент, тиу.ру в зависимости от региона франчайзи.

2. Подготовить офисное помещение не более 60 кв.м. с удобной парковкой и удобным месторасположением (Wi Fi, телефон, окна).

3. Найм специалистов со знанием каталогов по подбору автозапчастей от 1-7 человек после третьего месяца работы.
4. Подать рекламу в СМИ, дубль-гис, в организациях по независимой оценке, в тех местах где эта тема актуальная согласно нашим инструкциям.
5. Заключить партнерские соглашение на местах с торгующими организациями поновым запчастям от лица франчайзера, работать можно пока в качестве посредников без наличия (тем самым нарабатывая свой личный опыт).
6. Заключить договоры с организациями которым постоянно требуются запасные части (согласно нашим инструкциям).
7. Собрать  профессиональную команду сотрудников для развития и продвижения компании (офис-менеджер, бухгалтер, юрист и т.д) согласно нашим инструкциям. 

8. Отладить бизнес процессы и цепочку взаимодействия с франчайзи согласно нашим инструкциям.



	10. Целевая аудитория проекта
	Граждане России и ближнего зарубежья жен. муж. в возрасте от 20 до 65 лет владельцы автомобилей иностранного производства не старше 2005 года. 



	11. Календарный план реализации проекта 

	наименование и описание мероприятия
	сроки начала и окончания
	ответственный

	1.    Подготовить офисное помещение с удобной парковкой и удобным месторасположением (Wi Fi, телефон, окна).


	
	

	2. Создать аккаунт в АВИТО (магазин или обычный), аналог успешного и действующего аккаунта согласно инструкциям франшизы. Группа вконтакте, facebook, инстаграм, пульс цент, тиу.ру в зависимости от региона франчайзи.
	
	

	3. Подать 5 000- 10 000 объявлений на портале АВИТО согласно нашим инструкциям
	
	

	4.  Подключить безлимитный номер телефона мегафон

	
	

	5.  Провести работу с крупными сервисными центрами города согласно нашим инструкциям

	
	

	6.  Заключить партнерские соглашение на местах с торгующими организациями по новым запчастям от лица франчайзера, работать можно пока в качестве посредников без наличия (тем самым нарабатывая свой личный опыт).


	
	

	7.  Заключить договоры с организациями которым постоянно требуются запасные части (согласно нашим инструкциям).
	
	

	8.   Пройти обучение в центральном офисе в г. Казани
	
	


	12. Команда проекта 
	Руководитель проекта –
Координаторы проекта – 

Программисты – 
Специалисты по PR –
Специалисты по HR –

Менеджеры - 

	13. Партнеры проекта
	ООО «Русразбор», ООО «__________ »


	14. Результаты проекта
	Успешная работа на рынке контрактных запчастей в регионе, городе, поселке. Узнаваемость бренда.
Ежемесячный оборот компании не менее 2 000 000 рублей
Чистая прибыль компании 300 000 рублей

Профессиональная команда не менее 20 человек


	16.  Дальнейшая   реализация проекта
	После успешного запуска и реализации проекта в Вашем городе, планируется развитие собственного авторазбора на личной выделенной территории. 
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	17. Бюджет проекта. 

	№

п/п
	наименование статьи
	цена
	кол-во
	стоимость

	
	
	
	
	

	1
	Интернет магазин АВИТО (можно без него, используя бесплатный аккаунт)
	33 000
	1 шт.
	33 000

	2
	Аренда рабочего места не менее 10 кв.м.
	7 000
	1 месяц
	7 000

	3
	Реклама
	2 000
	1 месяц
	2 000

	4
	Телефонная связь
	1100
	1 месяц
	1 100

	5
	Интернет
	500
	1  месяц
	500

	6
	Бензин
	2500
	1  месяц
	2 500

	7
	Оргтехника+ мебель
	30 000
	1  шт.
	30 000

	8
	Прочие расходы
	3000
	1 шт.
	3 000

	
	
	
	Итого:
	79 100


